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ORDEN SCO/322/2007 BOE 42 17 de febrero 

Hemovigilancia: Conjunto de procedimientos
organizados de vigilancia relativos a los efectos o
reacciones adversas graves o inesperadas que puedan
aparecer a lo largo de la cadena transfusional, desde la
extracción de la sangre y componentes hasta el
seguimiento de los receptores, todo ello con el fin de
prevenir, y tratar su aparición o recurrencia.
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Dr. Oscar Torres





Gift relationship
Richard M. Titmus

London. George Allen& Unwin Ltd. 1970



El donante retribuido:

Personas que donaban de manera circunstancial

atraídos por una manera puntual de ganar dinero. El

precio variaba dependiendo de la oferta y demanda del

momento. Esta compra y venta se anunciaban sin

ningún tipo de pudor en los periódicos de la época.

Muestra de ello es este anuncio que se publicaba en

Miami en 1.945 “ Gane más de 200 $ al mes en su

tiempo libre”



El donante profesional:

Personas que donaban de manera regular, estaban

registrados y podían recibir suplementos de hierro,

supervisión médica y dietas hiperprotéicas, además del

dinero. En su mayoría eran donantes que acudían a

sesiones de plasmaféresis una o dos veces por

semana.



El donante voluntario inducido económicamente:

Donantes que recibían un pago en metálico, pero

decían que su motivación primaria no era el cobro de

dinero. Había algunos sindicatos que ofrecían 10$ o

15$ mediante “grupos de presión” en fábricas o barrios,

para estimular la donación de sangre y además

competían entre ellos para ver que grupo obtenía mas

donaciones a final de año



Los donantes responsables de reponer la sangre

transfundida:

Los hospitales podían solicitar una reposición de la sangre

transfundida o el pago de una tasa compensatoria. Tras una

intervención importante con un consumo de 25 unidades o

más, a un paciente se le podía solicitar el pago de 1250$ de

1968 o la reposición de las unidades mediante donantes

“voluntarios” que él mismo debía persuadir para que

donasen.



El donante para el seguro familiar:

Personas que mediante una donación anual tenían

aseguradas las transfusiones que necesitasen los

miembros de su familia directa : cónyuge e hijos

solteros y menores de 19 años. Donando en más

ocasiones se podrían incluir padres y abuelos



Los donantes Voluntarios cautivos: donantes en

situación de sumisión o subordinación ante una

autoridad que les requería o esperaba que donase.

Esta situación se podría dar en el ejercito, en las

prisiones…



Donantes voluntarios con beneficios complementarios: 
Donantes que eran atraídos por la perspectiva de una recompensa 

tangible que no sea dinero. Estos beneficios podían ser días de 

vacación, regalo de alimentos, entradas para espectáculos deportivos o 

de otra índole, privilegios en centros sanitarios.



El donante voluntario comunitario: el donante que

donaba por ayudar a su comunidad. La principal

característica de estas donaciones es la ausencia de

recompensas tangibles inmediatas bien sean

monetarias o no.



Además de los tipos de donantes descritos por

Tittmus, podríamos añadir otros tipos de donantes

que se pueden dar en nuestro entorno



El donante reivindicativo:

El donante que quiere donar por que cree que tiene

derecho a pesar de no cumplir algunos criterios de

exclusión



El donante que utiliza la donación como protesta:

El donante que dona ( generalmente en grupo) para

generar una noticia con la que revindicar algo

totalmente ajeno a la donación de sangre



El donante que piensa que la donación le “hace bien”:

El donante que dona porque le parece que le puede

beneficiar en su salud o en el control de la misma



El donante con ansia de “normalizarse” :

El donante que dona para formar parte de la

“normalidad” que le rodea y que con la donación piensa

que se está integrando
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Sexo Altura Peso

Volemia


Dr. Carlos Enrique Meza-Solis

Dra. Silvina Kuperman





Dr. Edwin Cárdenas









Motivación? 

¿Que argumentario 
hemos utilizado 

para atraer a este 
donante?

¿A qué viene?

Dra. M. Isabel Bermúdez

Dra. Adriana Urbina





El donante voluntario comunitario: el donante que

donaba por ayudar a su comunidad. La principal

característica de estas donaciones es la ausencia de

recompensas tangibles inmediatas bien sean
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1º caso reportado de SIDA

1º caso reportado de SIDA tras una transfusión

Se comienza a descarta donantes de alto riesgo Se descubre el virus del HIV; progresivo

impacto de la educación de los donantes 
de alto riesgo

Se desarrolla la técnica de 
detección Anti-HIV
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Predicción efecto 
adverso a la 

donación por 
medio de una red 
neuronal artificial 
(oral 15:00 en la 

Sala Cítara)
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